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Trotz Krise Neue Geschaftsmodelle

fiir Weser-Ems?
Okologische Lésungen fiir eine landwirtschaftliche
Intensivregion

STIFTUNG

Online-MitmachTagung Mittwoch, 7. Juni 2023 fiir Bio- und
konventionelle Landwirte

Praktiker aus Erzeugung und Lieferketten erkunden
Chancen, Hindernisse, Losungen

Weser-Ems hat niedrigste Bio-Flachenanteile, aber nicht zuletzt wegen
Schweinekrise und Giillemengen einen hohen landwirtschaftlichen
Transformationsbedarf. Firmen und Landwirte erkunden tber die Bio-
Wertschopfungskette, welche Bio-Betriebszweige in Produktion,
Verarbeitung und Vermarktung interessant sein konnten und worauf zu
achten ist. Die jeweiligen Fach-Arbeitskreise werden von Beratern
moderiert.

Mit freundlicher Unterstiitzung durch:

o EEEES 7
Bioland [i{ Pl |§ 7} & o€

Deutscher
'J Bauernverband

/ Regionalwert AG
BREMEN &
WESER-EMS i.V.

Die Oko-Lebensmittelhersteller

Unsere Medienpartner:

[§] LAND&FORST DLG. {}ar - hioland

NATURLAND

Programm Vormittag
9:15 Uhr: Check-In und Warm-Up

9:30 Uhr: Statements des Handels:

Edeka Dr. Robert Poschacher
Lidl Laura von Flemming
Rewe Marcus Wewer

Blitzlichter aus der Praxis, pflanzliche Erzeugnisse
Moderation: Gustav Alvermann, bio2030.de, Bio-Ackerbauberater

1 Bio-Kornermais, Raiffeisen Ems-Vechte e.G.
Marian Jonkeren, Moderation: Gordon Stegink

2 Bio-Winterraps, Teutoburger Olmiihle GmbH
Beatrix Klih, Moderation: Albert Haake, Gut Oelbergen

3 Bio-Soja, Agriprotein GmbH, Cloppenburg
Amos Ramsauer, Moderation: Malte Ruppel, Deutsche Saatgut

4 Bio-Pilze, Subtratwerk Garther Heide GmbH&Co KG
Marvin Plate, Moderation: Simon Tewes, Bioland

5 Bio-Leguminosen, Mais, Futtergetreide, GS-Bio der GS Agri e.G.
Dr. Harm Bockmann, Moderation: Andreas Jessen, Naturland

6 Vermehrung, Bio-Konsumgetreide, Futterkomponenten, Gut
Rosenkrantz Bio-Futter GmbH, Bassum Ernst-Friedemann von
Minchhausen, Moderation: Dr. Otto Volling, Bioland

10:10 Uhr: Arbeit in parallelen virtuellen Arbeitsraumen

11:25 Uhr: Berichte aus den Arbeitskreisen und Diskussion im Plenum
12:20 Uhr: Mittagspause mit Gelegenheit zum virtuellen Austausch,
Einzelgesprachen und Treffen mit dem Handel

Programm Nachmittag nachste Seite
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Programm Nachmittag

13:00 Uhr: Blitzlichter aus der Praxis, tierische Erzeugnisse
Moderation: Stefan Rother, bio2030.de und Puregoodfood, Bremen

1 Bio-Milch, Molkerei Ammerland e.G., Wiefelstede
Eike Ulken, Moderation: Dr. Otto Volling, Bioland

2 Bio-Rindfleisch, Boseler Goldschmaus GmbH & Co. KG, Garrel
Dr. Gerald Otto, Moderation: Stefanie P6pken, Freie Beraterin

3 Bio-Eier, Columbus Frischei GmbH, Schoppingen
Anton Wessels, Moderation: Andreas Jessen, Naturland

4 Bio-Gefliigelfleisch, Biofino GmbH & Co. KG, Emstek
Dr. Jirgen Tolke, Moderation: Annette Alpers, Naturland

5 Bio-Schweine, Brand Qualitétsfleisch GmbH & Co. KG, Lohne
Hendrik Arkenberg, Moderation: Martin Kotter-Jirf3, Bioland

13:30 Uhr: Arbeit in parallelen virtuellen Arbeitsraumen
14:45 Uhr: Berichte aus den Arbeitskreisen und Diskussion im Plenum
15:45 Uhr: Ende der Veranstaltung

Bio2030 ist eine unabhangige Initiative fiir eigenstandiges Denken und die
Weiterentwicklung der Bio-Erndhrungswirtschaft durch die Akteure selbst, siehe
www.bio2030.de
Ansprechpartner bio2030.de:
Allgemein und Markte: Stefan Rother, presse@bio2030.de;

Conrad Thimm, info@bio2030.de
Landwirte und Berater: Gustav Alvermann, gustav.alvermann@t-online.de

Gefordert durch 2 u&‘g‘gd
bio2030.de

% ?undesministerium LX) b
tir Erndhrung B OL 5 o
und Landwirtschaft fiir Bio-Landbau |,
— \
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%8500004000

aufgrund eines Beschlusses
des Deutschen Bundestages

Gefordert durch das Bundesministerium fir Erndhrung und Landwirtschaft aufgrund eines
Beschlusses des Deutschen Bundestags im Rahmen des Bundesprogramm Okologischer Landbau(BOL)

Mit freundlicher Unterstiitzung
durch:

‘Biofihox
aglg.r'u tein = -

GS vio

GUT ROSENKRANTZ

BIO-FUTTER GmbH & Co. KG

‘@‘ Ems-Vechte

Warengeschaft der ETd Raiffeisenbank Ems-Vechte eG

Weitere Infos und Anmeldung:
https://bio2030.de/
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Lebensntitel
Zekung

Bio geht
In Masse

Discounter und Verbande vereinen ihre Krafte, um

JOURNAL

Bio in der Breite anzubieten. Das funktioniert bei
einfachen Produkten gut. Schwieriger ist die

Sortimentstiefe. | Madeleine Nissen

eine halben Sachen: Die Dis-

counter meinen es ernst mit

Bio. Um Zweifler zu Uber-

zeugen, setzen Aldi, Lidl
und Penny verstarkt auf Partnerschaf-
ten mit den groBen Oko-Verbinden.
Eine Win-Win-Situation, wie Ge-
schéftsfiihrer Peter Rohrig vom Bund
Okologische  Lebensmittelwirtschaft
(BOLW) findet. ,In der gegenwirti-
gen Krisensituation hat die positive
Entwicklung im Discount dem Um-
satz mit Bioprodukten geholfen.” Was
die Qualitat der Verbandsware im Dis-
count angeht, hat er keine Zwefel:
,Das ist Bio.”

Billigund Bio in einem Atemzug zu
nennen, ist offenbar kein Problem
mehr. Imagesorgen gehdren der Ver-
gangenheit an. , Die Diskussion, ob Bio
im Discount oder konventionellen
Handel abgewertet wird, haben wir
lange hinter uns”, erklart Naturland.
Vielmehr sieht der Verband in dem
breiteren Angebot eine Chance: ,Die
Discounter konnen dabei helfen, den
Menschen, die bislang noch kein Bio
gekauft haben, den Einstieg zu erleich-
tern.” Der vor rund 40 Jahren gegriin-
dete Oko-Verband ist nach eigenen An-
gaben mit sehr vielen Handlern im Ge-
sprach, nicht nur aus dem Discount. In
diesem Jahr sind die Partnerschaften
mit Aldi und Penny offiziell gestartet.
Parallel baut Naturland die Zusam-
menarbeit mit den bewahrten Partnern
aus, wie etwa Rewe und dm. ,Weitere
werden folgen.”

mit freundlicher

Auch Bioland, ein Verbund von
8 700 Betrieben aus der 6kologischen
Landwirtschaft, der Imkerei und dem
Weinbau, hat sich langst fiir den Dis-
count gedffnet. ,Wahrend des Lock-
downs wurde viel dariiber diskutiert,
ob die Boomphase der Discounter
vorbei ist, weil sich viele Verbraucher
wieder auf Qualitdt und regionalen
Einkauf besonnen haben”, erinnert
sich Gerald Wehde, Geschéftsleiter flr
Kommunikation und Agrarpolitik bei
Bioland. ,Gegenwartig verzeichnen
die Discounter Umsatzzuwachse. Die-
se Wellenbewegungen im Kaufverhal-
ten sind normal.” Dass das Pendel
auch wieder in die andere Richtung
ausschlagen wird, sei zu erwarten.
JKlar ist aber auch, dass wir auf alle
Vertriebskanale angewiesen sind, um
30 Prozent Okolandbau-Fliche bis
2030 zu erreichen: vom Hofladen
Uber den Naturkostfachhandel und
den Supermarkt hin zum Discounter.”

Das Dréngen der Discounter in die
Bio-Welt nimmt aktuell Fahrt auf.
,Der Handel sieht darin die Zukunft
und betrachtet Bio als eines der wich-
tigsten Wachstumssegmente”, erklart
Naturland. Der Anteil der Discounter
am gesamten Bio-Absatz werde vo-
raussichtlich weiter steigen. , Das setzt
die Bioladen zwar unter Druck, be-
deutet aber nicht, dass sie verschwin-
den werden.” Schlieflich hatten diese
,€ine ganz andere Sortimentstiefe und
konnten etwa auch regionale Einzeler-
zeuger ins Programm nehmen.”

Genehmigung der

Lebensmittel

'--\f-

Beim Discounter finden dagegen
Kunden, die Bio suchen, vorwiegend
Kartoffeln, Eier, Milch, Apfelmus und
Naturjoghurt — sogenannte Monopro-
dukte ohne weitere Zutaten. ,Die
Werbung der Discounter mit Bio-Ver-
bandsware spiegelt nicht den Sorti-
mentsbestand in den Laden wider”,
beobachtet Diana Schaack, Marktana-
lystin Oko-Landbau bei der Agrar-
markt Informations-Gesellschaft.
,Dort ist das Angebot an Verbandswa-
re recht eingeschrankt.” Das liege an
der Vielzahl verschiedener Zutaten
bei verarbeiteten Produkten. Schaack:

Zeitung
4 -

Auscgabe 18
5. Mai 2023

Bei allen Zutaten Bio-Verbandsquali-
tat zu garantieren, sei gar nicht so ein-
fach. ,Schon ga nicht das ganze Jahr
tiber.”

Umstellung soll sich lohnen

Damit der ndchste Schritt gelingt, also
eine groBere Sortimentstiefe erreicht
wird, missen sich laut Schaack auch
die Discounter aufl angfristige Part-
nerschaften mit den Verarbeitern ein-
stellen: ,So lohnt sich die Umstellung
fur alle Beteiligten — von landwirt-
schaftlicher Produktion Uber Lager-

FOTO: PHOTOSGH/ SHUTTERSTOCK
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Lebensntitel
Zetung

haltung bis hin zur Verarbeitung.”
Auch BOLW-Geschéftsfiihrer Rohrig
pladiert fir langfristige Liefervertrage
zwischen Herstellern und Handlern:
»Je verbindlicher ich agiere, desto
fruchtbarer ist die Zusammenarbeit
mit Produktentwicklern. Dann lassen
sich auch Investitionen leichter refi-
nanzieren.”

Preisrutsch bei Bio-Produkten

Die Nachfrage nach dem bestehenden
Bio-Angebot ist jedenfalls grof3, ob
Verbandsware oder Eigenmarken.
,Unser Bio-Sortiment erfreut sich
nach wie vor groler Beliebtheit bei
unseren Kunden - besonders Eier
und Backwaren”, erklart Lidl. Der
Discounter arbeitet daran, sein Ange-
bot an Bio-Lebensmitteln auszubau-
en: ,Bis 2025 wollen wir mindestens
10 Prozent des Festsortiments als Bio-
oder Bioland-Lebensmittel anbieten.”

Der Wettbewerber Aldi Sud ist im
eigenen Verkaufsgebiet laut Nielsen-
1Q beim Absatz fiihrender Biohand-
ler. Mit steigender Nachfrage, wie der
Discounter gegentiber der LZ erklart.
,Auch in den aktuell herausfordern-
den Zeiten.”

Der Ukraine-Krieg eine hohe In-
flation sowie die steigenden Kosten
fur Energie, Mobilitdt und Alltagsver-
sorgung hatten 2022 dazu gefiihrt,
dass die Verbraucher beim Lebens-
mitteleinkauf deutlich preissensibler
geworden sind, wie Marktdaten des
Bundesverbands Naturkost Naturwa-
ren zeigen. Nun hat das Preisargu-
ment doppelte Schlagkraft: discount-
billig zum einen und Bio als Inflati-
onsbremse zum anderen. Denn der
Preisabstand zwischen Bio und kon-
ventionellen Produkten hat sich deut-
lich verringert. Teuer gewordener
Dinger, lange Transportwege — fir
Okobauern kein Thema. Die geringe-
ren Preisanstiege seien unter anderem
darauf zuriickzufiihren, dass der Oko-
landbau sich als besonders resilient
erweist, erklart Wehde. ,Bioland-Be-
triebe erzeugen einen Grofteil ihrer
Futtermittel auf dem eigenen Betrieb
und diingen ihre Flachen mit dem na-
turlichen Diinger, der aus der eigenen
flachengebundenen Nutztierhaltung
und dem Anbau von Leguminosen
stammt.” Lange, storungsanfallige
Lieferketten und Futtermittelimporte
wie Soja aus Stidamerika im grof3en
Stil entfallen daher laut Wehde eben-
so wie der Zukauf von synthetischen
Stickstoffdiingern, auf die der Oko-
landbau komplett verzichtet.

Den Discountern kommt der
Preisrutsch bei Bio-Produkten entge-
gen. Sie preschen weiter vor. Aldi Stid
und Nord erwarten von der Koopera-
tion mit Naturland einen Schub. Im
ersten Halbjahr dieses Jahres will der
Discounter Produkte von Verbands-
mitgliedern einlisten. Schon Ende
kommenden Jahres will Aldi Siid ein
Viertel des Bio-Standardsortiments
auf Naturland-zertifizierte Produkte
umstellen. Der Wettbewerber Lidl
baut sein Sortiment mit den Zeichen
der 0Okologischen Anbauverbinde
weiter aus. ,Da wir in den vergange-

nen funf Jahren in Lidl einen verlass-
lichen Partner gefunden haben, ha-
ben wir die Partnerschaft langfristig
verlangert”, sagt Wehde. Sie schaffe
langfristige Absatzwege fiir Bioland-
Produkte. ,Und je mehr Menschen in
ihrem Einkauf auf Bio umstellen,
desto mehr Betriebe kdnnen biolo-
gisch wirtschaften.” Auch BOLW-Ge-
schéftsfiihrer Rohrig begriit die Ver-
antwortung der Verbande fir die ge-
samte Wertschopfungskette: ,Das
sind alles bauerngetragene Organisa-
tionen, die tber ihren Vermarktungs-
weg bestimmen. Das gestalten sie ak-
tiv. Dieses Engagement hat dazu bei-
getragen, dass Bio da ist, wo es ist.”

Fir Fachgeschafte ist es angesichts
des verscharften Wettbewerbs indes
noch wichtiger geworden, fir die
Kunden sichtbar zu bleiben. Die Re-
oel, nicht mit dem Preis zu werben,
weicht langsam auf. ,Der Discount
profitiert von seinem positiven Preisi-
mage, doch einige Produkte sind tat-
sachlich  im  Naturkostfachhandel
oder im klassischen Lebensmittelein-
zelhandel giinstiger oder preisgleich
zu finden”, erklart Wehde. Von sei-
nem hohen Absatz-Plateau aus Lock-
down-Zeiten musste der Fachhandel
bereits im vergangenen Jahr abstei-
gen. Die Umsatze brachen ein. | nzwi-
schen sieht Réhrig vom BOLW erste
Anzeichen einer Erholung. ,Wir ha-
ben noch keine Zahlen, bekommen
aber positive Riickmeldungen, die auf
eine Entspannung im Naturkosthan-
del deuten. Obwohl die Menschen
weiter in Gaststdtten gehen, ist es bei
dem hohen Bio-Konsum geblieben.”
Einen Grund sieht Rohrig darin, dass
JInflation und Energiepreise kalku-
lierbarer geworden sind.” Laut Natur-
land profitieren die Bioldden nicht
nur von ihrer Sortimentstiefe, son-
dern auch von dem Einkaufserlebenis
in den Geschéften. Der Druck auf die
Bio-Laden sei da. ,Aber sie werden
nicht verschwinden.”

Demeter noch strenger

Eine Sonderrolle nimmt Kaufland als
Grof¥flachen-Discounter ein. Sein Ko-
operationspartner ist Demeter. ,Was
uns als Bewegung antreibt, ist die Vi-
sion von 100 Prozent Bio mit einer fai-
ren Gestaltung der Wertschopfungs-
ketten”, sagt Demeter-Vorstand Ale-
xander Gerber der LZ. ,Das schaffen
wir nicht von heute auf morgen. Um
dies zu erreichen, missen Demeter-
Lebensmittel dort verflgbar sein, wo
die Menschen tdglich einkaufen. Das
heift fir uns: auch im qualifizierten
Lebensmitteleinzelhandel wie Kauf-
land.”

Demeter habe als bislang einziger
Bio-Verband unter einer breiten Ein-
bindung der Akteure von Erzeugern
bis zu Handelsbetrieben Kriterien fir
den Marktzugang und damit auch fir
den Handel definiert. ,Damit Han-
delsunternehmen, darunter auch
Kaufland, mit Demeter-Produkten
handeln diirfen, miissen sie bestimm-
te Vertriebsgrundsatze einhalten”, er-
klart Gerber. ,Darunter fallen etwa
Anforderungen zum Mindest-Bio-

- 5 -

Umsatz, das sind derzeit zehn Pro-
zent vom Gesamtlebensmittelumsatz,
und Mindest-Demeter-Umsétzen, ei-
ne Premium-Platzierung ein Nach-
haltigkeits-Managementsystem sowie
die Unterstiitzung von biodynami-
schen Entwicklungsprojekten, aber
auch Schulungen des Verkaufsperso-
nals.” Seitdem Demeter-Produkte
vermehrt im Lebensmittelhandel zu
finden sind, hat der Verband seine
Richtlinien weiter gescharft, etwa
durch das Verbot von Plastikverpa-
ckungen fir Obst und Gemdise. Part-

mit freundlicher
der Lebensmittel

nerschaften mit klassischen Discoun-
tern kann sich Demeter laut Gerber in
absehbarer Zukunft nicht vorstellen:
.Der Vertrieb von Demeter-Produk-
ten ist an Qualitatskriterien gebun-
den. Diese erfillen Discounter
nicht.” Dazu gehdrten die Mindes-
tanforderung an die SortimentsgroBe
von Bio-Produkten, die bei mindes-
tens 1200 liegen muss, sowie ein Mi-
nimum von 200 Demeter-Produkten.
Vielleicht ist das ein Ansporn fiir
manchen Anbieter, auch diese Hirde
zu Uberspringen. 1z 18-23

»Der Vertrieb von
Demeter-Roduktenist
an Qualtatskiiterien
gebundenDieseer-
fillen Discounter
nicht«

AlexanderGerbey Vorstand
Demeter

Genehmigung
Zeitung


don
Schreibmaschinentext
- 5 -

don
Schreibmaschinentext
mit freundlicher Genehmigung
der Lebensmittel Zeitung

don
Schreibmaschinentext


HUHNERTROCKENKOT| KREISLAUFE SCHLIESSEN!

Kreislaufe weiter
denken!

Bioackerbau und -tierzucht fallen mehr und mehr in unterschiedliche Regionen oder gar

Bundesliandern auseinander. Eine Folge davon sind Futter-Mist-Kooperationen iiber weite

Entfernungen. Diese entsprechen zwar nicht dem Ideal des Okolandbaus, sorgen aber fiir

geschlossene Kreisldufe und Wachstum in der Branche.

Von Conrad Thimm und Gustav Alvermann

is 1980 gab es in ganz Norddeutschland nur wenige
emeterbetriebe. In den 1980er-Jahren kamen dann
die ersten Biolandbetriebe auf. Anfangs itberwogen
noch Gemischtbetriebe mit Milchvieh. Dann kam die Milch-
quote und Hofe ohne Quote konnten nicht mehr in die
Milcherzeugung einsteigen. Ende der 1980er-Jahre war der
Biogetreidepreis mit 100 D-Mark je Doppelzentner doppelt
so hoch wie der konventionelle. Kleegras in der Fruchtfolge
wurde als Griinbrache staatlich bezuschusst. Eine ganze Rei-
he von grofleren Ackerbaubetrieben stellte um. Nach an-
fanglichen Erfolgen gingen aber die Ertrége dieser Betriebe
ohne geniigend Kreislaufwirtschaft und organische Diinger
immer weiter zurtick.
Um das Jahr 2000 herum begannen im Okolandbau die
ersten Transporte von sogenanntem Hiihnertrockenkot
(HTK)! aus der Region Weser-Ems ins Ostliche Nieder-
sachsen und nach Schleswig-Holstein. Wer reine Acker-
baubetriebe fithrte und zum Beispiel Okobrot- oder Fut-
tergetreide erzeugte, kaufte fiir die Diingung seiner Felder
Bio-Hithnertrockenkot ein. Die Ertrige erholten sich seither
spirbar, wobei sie in Norddeutschland beim Okogetrei-
de auch mit der Diingung durch Hithnertrockenkot selten
50 Prozent der jeweiligen konventionellen Ertrige errei-
chen. Der Demeterhof Gut Koértlinghausen im nordrhein-
westfilischen Riithen hat seine Getreideertrdge durch eine
Futter-HTK-Kooperation mit einem Bionachbarn immer-
hin um iiber 15 Prozent steigern kénnen (Schulze Pals, 2019).

1 HTK stammt aus der Legehennenhaltung. Der organische Wirtschaftsdiinger hat TS-
Gehalte von etwa 50 Prozent (+/- 5%) und weist besonders hohe N- und P-Werte auf.

www.soel.de

»Eigene« Flachen sind rar

Wihrend EU-Biobetriebe ohne eigene Flachen fiir Futteran-
bau und HTK-Diingung mit bis zu 39 000 Biolegehennen-
Platzen in mehreren Stallgebduden wirtschaften diirfen,
gelten fiir Naturlandbetriebe, dass je Stallgebdude maximal
12000 Legehennen (a vier Gruppen) gehalten werden diirfen
oder zweimal 3000 bei anderen Bioverbanden. Weiterhin
muss nach Verbandsrichtlinien die Halfte des Futters auf ei-
genen Flachen erzeugt werden und mit der Hilfte des Hith-
nertrockenkots werden auch die eigenen Flichen gediingt. [~

S>>>>>>>>> KURZ & KNAPP <<<L<LLLLLL

¢ InWest-Niedersachsen gibt es kaum Okoflichen, aber zwei
Millionen Biolegehennen, zumeist auf EU-Okobetrieben.
Diese Betriebe kaufen Biofutter zu und geben Hiihnertro-
ckenkot liberwiegend an Bioland- und Naturland-Ackerbau-
betriebe in ganz Norddeutschland ab.

o Bio-Ackerbaubetriebe profitieren von der Futtergetrei-
denachfrage und der Hiihnertrockenkot-Lieferung, die sich
durch die hohe Nahrstoffdichte des Diingers auch liber
groBere Entfernungen lohnt.

o Futter-Diinger-Kooperationen sind zwar nicht ideal, aber der
Schliissel fiir eine relevante Expansion der Branche.

>>>>>>>2>>2>2525 > << <L LKL L LLLLLKLL

OKOLOGIE& LANDBAU 042019
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Da ,.eigene Flachen in Weser-Ems rar und teuer sind, ko-
operieren Oko-Ackerbaubetriebe in Ostniedersachsen,
Schleswig-Holstein sowie Sachsen-Anhalt inzwischen mit
Biohithnerhaltern. Erstere liefern das Futter, zweitere den
Hithnertrockenkot. Diese Kooperationen werden wie ein
Betrieb behandelt, auch wenn sie 150 Kilometer auseinan-
derliegen. Sie decken jedoch nur rund zehn Prozent aller Bio-
legehennen in Weser-Ems ab. Oder umgekehrt: 90 Prozent
des Hithnertrockenkots und des jeweiligen Futters werden
ohne Kooperation gehandelt.

Ein Rechenbeispiel: 12 000 Legehennen brauchen 560 Tonnen
Futter und produzieren 280 Tonnen Hithnertrockenkot. Da
davon bei den Bioverbdnden die Hélfte vom eigenen Betrieb
oder eben vom engen Kooperationspartner stammen muss,
werden rund 280 Tonnen ,eigenes“ Futter oder 70 Hektar
Futtergetreideflache benétigt. Bei Ausbringung von 3,5 bis
funf Tonnen Hithnertrockenkot pro Hektar kénnen rund
55 bis 80 Hektar gediingt werden. Den restlichen Futteran-
teil einschliefllich Biosoja(-Kuchen) und Biosonnenblumen
(-Kuchen) beziehen die regionalen Futtermiihlen aus natio-
nalen und internationalen Quellen.

Weser-Ems: Land des Viehs

Im Jahr 1957 galten weite Teile von Weser-Ems als ,,Odland*
(Heide, Moor) mit einem Viehbesatz von 70 bis 100 Rindern
und tiber 100 Schweinen je 100 Hektar. Damit war die Region
jene mit dem hochsten Viehbesatz in ganz Deutschland. Im
Laufe der Zeit ist der Viehbesatz dort auf zwei bis vier Grof3-
vieheinheiten je Hektar angewachsen, das entspricht etwa
1400 bis 1800 Schweinen je 100 Hektar. Gleichzeitig weist
Weser-Ems heute die hochsten Nitrat- und Phosphatgehalte
im Grundwasser auf. Tierhalter, die dringend Flichen fiir die

OKOLOGIE& LANDBAU 042019

Giille-Ausbringung nachweisen miis-
sen, zahlen Pachtpreise von 1200 Euro je
Hektar und Jahr.
Eine solche Pacht ldsst sich mit Feld-
friichten nicht erwirtschaften und der
weitraumige Giille-Abtransport ist we-
gen des hohen Wassergehaltes zu teuer.
Landwirten, die mit ihrem bisherigen
Produktionszweig diese Pachten nicht
bezahlen konnen, rit die Landwirt-
schaftskammer zur Okogefliigelzucht,
denn Bioeier und Bio-Hiihnertrockenkot
sind gefragt. Okobetriebe in ganz Nord-
deutschland schitzen HTK als Diinger,
der aufgrund der Nahrstoffdichte (kaum
Wasser und > 40 kg Gesamtnéhrstoffe je
Tonne) auch tiber mehr als 200 Kilome-
ter transportwiirdig ist. Das niichterne
Ergebnis: Wachstum ist im Weser-Ems-
Gebiet nur noch mit Okogefliigel rentabel und das geht am
einfachsten mit EU-Bio, also ohne die strengeren Verbands-
vorgaben. Die Empfanger des HTK sind jedoch vor allem Bio-
land- und Naturlandbetriebe.
Obwohl in Weser-Ems mit {iber zwei Millionen Biolegehennen
schon iiber vierzig Prozent der deutschen Biolegehennen leben,
kommen Jahr fiir Jahr rund 200 000 Tiere dazu. In der Graf-
schaft Bentheim ist die Zahl der Okobetriebe 2018 von sechs
auf 33 gewachsen und im Emsland von 35 auf 89. Die meisten
gehoren keinem Bioverband an, sondern haben neben ihrem
konventionellen Betrieb nur einen oder mehrere Okolegehen-
nen-Stille — und bewirtschaften, wenn iiberhaupt, nur einen
kleinen Teil ihrer Flachen biologisch.
Fiir ein typisches Stallensemble fiir 15000 Hithner werden
sechs Hektar fiir die Ausldufe gebraucht. Der vorgeschriebe-
ne Anteil regionalen Futters in Hohe von 20 Prozent an der
Ration kann auf 40 Hektar selbst erzeugt werden, oder auch
von Futtermiihlen in Niedersachsen und den angrenzenden
Bundeslidndern eingekauft werden. Die restlichen 80 Prozent
des Okofutters sind giinstige internationale Herkiinfte aus Ru-
manien, der Ukraine oder sonst woher. Wer keine oder nicht
genug Bioflachen fiir den Hithnertrockenkot hat, lasst die vor-
geschriebene Verbringung auf Okoflédchen von einem Vermitt-
lungs- und Lieferdienst durchfiithren und bescheinigen.

Praktische Herausforderungen

Futter-HTK-Kooperationen sind interessant fiir die Koope-
rationspartner und die Branche, wenn sie sauber ausgefiihrt
und gemanagt werden. Aus Sicht des Ackerbauern ergibt sich
dadurch eine Versorgung von ein bis zwei Tonnen Hithnertro-
ckenkot pro Hektar. Da HTK ein Volldiinger ist, wirkt heute
eher der Phosphatanteil begrenzend. Mittelfristig diirfen zehn

www.soel.de
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Kilogramm P2Os pro Hektar Uberbilanz laut aktueller Diin-
geverordnung nicht tiberschritten werden. Das vermeidet von
vornherein Fehlentwicklungen.

Die Einsatzmoglichkeiten fiir Hiithnertrockenkot variieren je
nach Boden, Klima und Kultur stark. Am einfachsten ist der
Einsatz vor Blattfriichten mit Beregnung, wie es auf den leich-
ten Boden Ostniedersachsens meist geschieht. Da der Einsatz
im Herbst durch die Diingeverordnung weitgehend ausge-
schlossen ist, konnen Winterungen oft nur mit HTK gediingt
werden, wenn dieser iiber eine Biogasanlage verfliissigt wird.
Das gesamte Handling innerhalb enger Kooperationen ist
nicht einfach. In der Regel muss der Hithnertrockenkot re-
gelmaflig iibers ganze Jahr abgenommen werden, ausgebracht
werden kann er (insbesondere aufgrund der neuen Diinge-
verordnung) aber nur zu ganz wenigen Terminen. Fiir viele
Ackerbauern liegt der Schliissel zum Erfolg in der Schaffung
gesetzeskonformer Lagerkapazititen.

Der menschliche Aspekt in engen Kooperationen ist nicht
zu unterschitzen: Ackerbauern und Tierhalter in sehr un-
terschiedlichen Welten miissen sich aufeinander verlassen
konnen. Sie lernen sich kennen und im besten Fall auch wert-
schatzen.

Alternativen zu Kreislaufen
Uber langere Entfernungen

Das Auseinanderfallen von Viehhaltung und Ackerbau in
verschiedene, weit voneinander entfernte Regionen ent-
spricht nicht dem Ideal, mit dem der Okolandbau einst an-
getreten ist. Diese Entwicklung ist zudem weder 6kologisch
noch 6konomisch sinnvoll. Eine Alternative ware, Biohiih-
nerstille in den Ackerbauregionen zu bauen. Das ist aller-
dings ein lingerfristiges Projekt, da simtliches Wissen und
die Infrastruktur (Stallbauer, Berater, Abpacker und Ver-
markter) fehlen. Einzelbetrieblich wird dieser Weg durchaus
beschritten - in jedem Bundesland entstehen solche Stille,
oft gegen Widerstinde von Behorden und Offentlichkeit.
Alternativen oder Erganzungen zur Diingung mit Hithner-
trockenkot kénnen mancherorts Kooperationen mit Milch-
viehbetrieben und Biogasanlagen sein (bis zu 15 Kilometer
Entfernung) sowie Leguminosendiingung oder der Einsatz
von Kartoffelfruchtwasser (Potato-Protein-Liquid, PPL) und
Vinasse, die jedoch in der Regel ebenfalls weite Transport-
wege hinter sich haben.

Nicht ideal, aber eine Losung

Futter- und HTK-Lieferungen sowie Kooperationen gleichen
regionale Ungleichgewichte aus. Okogetreide wird weltweit
gehandelt. Aus dieser Perspektive betrachtet, ist die Entfer-

www.soel.de

HUHNERTROCKENKOT| KREISLAUFE SCHLIESSEN!

nung von den Nachbarbundeslindern nach Weser-Ems viel
»regionaler®. Auch die grofle Mehrheit der Nicht-Koopera-
tionsbetriebe liefert das meiste Futtergetreide genau dorthin
und sehr viele beziehen Hithnertrockenkot von dort. Auch
Bioveredler in Schleswig-Holstein wie beispielsweise Schwei-
nemister liefern ihr Okofuttergetreide nach Weser-Ems und
bekommen dann Biomischfutter zuriick. So bezieht sich eine
Kontroverse in der Praxis auf den Unterschied im Transport
zwischen Hithnertrockenkot und Mischfutter. Da hat die
Biolegehennen-Haltung mit Kiikentoten, Bruderhahnauf-
zucht und Zweinutzungszucht ganz andere Baustellen.
Futter- und HTK-Lieferungen sowie Kooperationen auf Ent-
fernung entsprechen nicht dem Ideal des Biolandbaus. Aber
ohne sie wire der Okolandbau im Nordwesten noch viel
schwicher. Niedersachsen mit vier Prozent Bioflachenanteil
sowie Nordrhein-Westfalen und Schleswig-Holstein mit je
sechs Prozent gehoéren schon so zu den Schlusslichtern in
Deutschland. Die Diskussion iiber Futter-Diinger-Koopera-
tionen dhnelt jener iiber die Vermarktung von Biowaren
beim Discounter: Man kann sie grundsitzlich ablehnen, sie
ist aber der Schliissel fiir eine mittelfristig relevante Expan-
sion der Branche.

Umstellung auf Okolandbau ist Umstellung vorhandener
Betriebe. Diese Betriebe sind, anders als noch vor 40 Jahren,
tiberwiegend einzelbetrieblich und regional spezialisiert. Die
Spezialisierung entspricht der arbeitsteiligen Gesellschaft
und dem Bestreben, durch Landwirtschaft einen addquaten
Facharbeiterlohn fiir die landwirtschaftliche Arbeit zu ge-
nerieren. Dabei schliefit man lieber die Kreisldufe iiber 200
Kilometer als gar nicht. Denn darauf, dass die grofien Kreis-
ldufe mit den Ausscheidungen der Bewohner der Metropolen
geschlossen werden, kann man nicht warten. []

Literatur

»  Schulze Pals, L. (2019): Den Kreislauf gedffnet. In: top agrar
8/2019, Landwirtschaftsverlag Miinster
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MEINUNG

Bio-Ackerbau-Berater
Gustav Alvermann

Okolandbau und
-vermarktung
weiden vielfaltiger
aussehen, als wir
das bisher gaohnt
sind.

DLG-Mitteilungen 3/2019

Eine Branche ringt
um Haltung

Oko-Landbau. Jemand schreibt
einen Song, ein guter Sanger intoniert
ihn, und es wird ein Hit. Mit der Zeit
kommen dann nach und nach jede
Menge Neu-Interpretationen — soge-
nannte »Cover-Versionen, die fur den
einen oder anderen fast besser klingen
als das Original. Nicht anders ist es mit
der okologischen Landwirtschaft.

Auf aktuelle Fragen hat sie interes-
sante Antworten: Biodiversitat, Gewas-
serglite, Kreislaufwirtschatft... Viele
Betriebe haben das Konzept erfolg-
reich umgesetzt, in den friihen Jahren
ausnahmslos als bauerliches Gemischt-
system. Aber damit ist die Palette an
Interpretationsmoglichkeiten nicht
ausgeschopft. Neue Cover-Versionen
Uibersteigen das bisherige Vorstellungs-
vermogen vom Oko-Landbau. Da gibt
es reine Ackerbaubetriebe, die nur auf
Leguminosen-Vorfruchtbasis arbeiten.
Es gibt regionale Verbundwirtschaften
zwischen Bio-Ackerbauern und -Tier-
haltern und sogar lberregionale Ko-
operationen in puncto Hihnertrocken-
kot und Champost. In diesen Féllen
wird oft gesagt: »Aber das ist ja gar
nicht das Original!« Stimmt — das
Original klingt anders, aber fir manch
einen klingen die neuen Versionen
mindestens ebenso gut. Sie passen
auch besser zur Vielfalt der Landwirt-
schaft in Deutschland.

Nicht nur die Art, wie man diese
Landwirtschaft betreibt, sondern auch

die Vermarktung der Produkte ruft
aktuell Stirnrunzeln hervor. Klassische
Bio-Bauern mit Direktvermarktung und
Bioladen ringen regelrecht um »Hal-
tung« gegeniiber den aktuellen Bio-
Initiativen bei Lidl, Aldi, Rewe und Co.
Und auch konventionelle Berufskolle-
gen fragen die Bio-Branche: »Seid ihr
euch sicher, dass ihr im Discounter
richtig aufgehoben seid?«

Fakt ist, dass der Bio-Anteil der
Landwirtschaft in Danemark und
Osterreich schon ist, wo wir vielleicht
erst noch hinwollen: bei 15 bis 20 %.
Gleichzeitig ist in diesen Landern der
Vermarktungsanteil Giber den Super-
markt oder Discounter ebenfalls hher
als bei uns. Am Ende wird wie so oft
kein Entweder-oder bei den Betriebs-
strukturen und Vertriebswegen stehen,
sondern ein Sowohl-als-auch.

Allerdings dirften wohl auch bei uns
die grolleren Anteile der Bioprodukte
spezialisiert erzeugt und (iber den
mehrstufigen Handel vermarktet
werden. Dann muss man gleichzeitig
einraumen, dass die landwirtschaftli-
che Erzeugung fiir diese Vertriebswege
in einem klaren unternehmerischen
Wettbewerb der Betriebe und Regio-
nen stattfindet. Fir Biolandwirte (und
die es noch werden wollen) ist das ein
starkes Argument dafir, die eigenen
Voraussetzungen und Starken zu ken-
nen und die Betriebe entsprechend
auszurichten.
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Okolandbau

Pauschal | duft
hier gar nichts!

Es liegt nicht an mangelndem staatlichen oder privaten Engagement,
dass der Okolandbau in Deutschland die politischen Ziele insgesamt
verfehlen wird. Die Voraussetzungen dafiir sind einfach zu
unterschiedlich — und sie sind der Mal3stab fiir die Landwirte.

icht jede Idee setzt sich durch. So
N hatte man sich mal ausgedacht,

den Méhdrescher zur selbstfahren-
den Samaschine umzufunktionieren, um
ihn besser auszulasten. Die Montiererei
war den Praktikern wahrscheinlich zu kom-
pliziert. Oder nehmen wir den Exaktstreu
er, fir den in Zeten teurer Dingemittel
und Verordnungen einiges spricht: Er ist zu
aufwendig zu reinigen. Kombigerdte beim
Heumachen wiederum sollten wenden und
schwaden, konnten aber beides nicht. In
allen drei Féllen gilt: Am Urteil der Praxis
kommt nichts und niemand vorbei.

Das gilt auch fiir den Okolandbau. Die-
se Idee hat sich hier und heute nicht wirk-
lich durchgesetzt. Aber sie ist in 30000
landwirtschaftlichen Betrieben in

Deutschland verwirklicht. Ob klein ob
grof3, ob gemischt oder spezialisiert, ob
mit angehangter Direktvermarktung oder
als Rohstofflieferant: Fir jeden Betriebs-
leiter, fiir jede Landwirtsfamilie ist dieser
Weg am Anfang ein Abenteuer, das sich
mit niichternen Zahlen nicht beschreiben
lasst. Fir manche endet das Abenteuer
nie. Letztlich ist jeder Biobetrieb ein Uni-
kat - individuell sind die Konzepte und
noch bunter die Ausfiihrungen. Und den-
noch: Wo die Biolandwirtschaft funktio-
niert, wo die Praxis gut laufende Ge-
schéaftsmodelle gefunden hat, Ubersteigt
der Anteil der Biobauern regional auch
mal 10 oder gar 20%.

Eine Bemerkung vorweg: Dieser Beitrag
fasst eine Serie zusammen, die wir in den
DLG-Mitteilungen vor Uber einem Jahr mit

- 10 -

Biodauergriinland
hat einen weitaus
héheren Flachenanteil
als Bioackerland.

Foto: landjixel

den damals vorliegenden Zahlen zum
Stichtag 1. Januar 2021 gestartet haben.
Zwischendrin hat es etwas Bewegung ge-
geben. Um aber nicht unnétig Verwirrung
zu stiften, bleiben wir bei diesem Referenz-
datum. An den Grundaussagen dndert sich
dadurch nichts.

Dauergriinland dominiert
den Okolandbau

Dauergriinland ist das Segment, das die
Flichenanteile des Okolandbaues ent-
scheidend pragt. Das hort man in der
offentlichen Debatte eigentlich nie. Mit
knapp 19% ist das Biodauergriinland in
Deutschland in seinem Segment dreimal
starker vertreten als der Ackerbau. Dieser
wird mit einem Anteil von nur 6,5 % 6ko-
logisch betrieben. Uberall dort, wo ge-
ackert werden kann, wird auch geackert.
Nicht umsonst macht in der Landwirt-
schaft insgesamt dieses Nutzungssegment
mit 70% den Hauptteil der landwirt-
schaftlichen Flache aus. Dauergriinland
gibt es an Hangen oder in Steillagen,
meistens aber da, wo es zum Ackern zu
nass ist. Im Norden in den Niederungen
steht Wasser hoch an. In den deutschen
Mittelgebirgen und schlief3lich im Alpen-
vorland werden die Niederschldge deut-
lich mehr. Ab 1000 mm pro Jahr ist das
Land dann dauergriin.

Innovations-Magazin
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Der dreimal so hohe Umstellungsgrad
fuhrt dazu, dass Griinland im Bioseg-
ment mehr Flache stellt als der Acker.
Die Aufteilung ist: 51,5% Grinland,
44,5% Acker, 4% Sonstiges (Dauerkultu-
ren, Streuobst). In jedem Bundesland gibt
es Schwerpunkte mit Uberdurchschnittli-
chen regionalen Flachenanteilen. Am
starksten ist Uberraschenderweise Rhein-
land-Pfalz durch Biodauergriinland ge-
pragt — 64 % macht sein Anteil an der Bio-
flache aus. Dieses Bundesland ,lebt” die
Spreizung aus extensiver Fldche und ausge-
pragter Wertschopfung in Intensivkulturen
wie Gemiise und Wein am ausgepragtesten.

Geringe Pachtpreise - viel Bio. Der
Pachtpreis einer Nutzungsform ist der
Spiegel ihrer Wertschépfung (Ubersicht 1).
Bei Neuverpachtungen lag der Pachtpreis
im Jahre 2020 bundesweit fir Grinland
nur etwa halb so hoch wie fuir Acker (246 €/
ha fiir Griinland; 481 € fiir Acker). Biogriin-
land findet sich Uberwiegend dort, wo die
Pachtpreise besonders niedrig sind. Das
Land Hessen lag fir diese Nutzungsart in
2020 im Segment Bestandspachten bei gut
100 €/ha, das Saarland noch darunter. Da-
zu ein hessischer Berater: ,Wer in den
Griinlandregionen bei extensiver Nutzung
die Umstellung noch nicht eingeleitet hat,
hat irgendwas verpasst”. Dieser Schritt ist
dort besonders niedrigschwellig.

Regionale Modelle. Extensive Nutzung
bedeutet oft Beweidung durch Mutterkiihe
27 % der deutschen Mutterkiihe sind bio.
Die Ausmast der Absetzer im Betrieb ist
nachfolgend nicht Uberall gegeben. Auch
die Bullenkélber aus der Milchviehhaltung
finden diesen Weg nur zu gewissem Anteil.
Der Bioanteil der Rindfleischerzeugung
betragt in Deutschland etwa 6%. Wo im

Okolandbau

Foto: henriknfotogafie

Mit attraktiv vermarkteten Spezialkulturen kann der Bioackerbau gut laufen.

Betrieb oder in der Region preiswertes
Ackerland ansteht, hat die Ausmast der Ab-
setzer und nachfolgend die organisierte
Vermarktung des Rindfleisches eine gro3e-
re Bedeutung.

Biomilch vom Griinland ist die intensivere
Nutzungsform und das bayerische Alpen-
vorland die erfolgreichste Region fir die-
ses Geschaftsmodell. ,Milch vom Grin-
land!” lautete unlangst der Imperativ des
Futterbauexperten Prof. Friedhelm Taube
aus Kiel anlasslich einer Vortragsveranstal-
tung zur Zukunft der Landwirtschaft. Es
macht auch perspektivisch Sinn, was an
Aufwuchs vom Grinland in Deutschland
kommt, zu hochwertigen Nahrungsmitteln
zu veredeln und moglichst wertschdpfend
zu vermarkten.

Ubersicht 1: Geringe Pachten gleich viel Bio

regionaler Pachtpreis*

(ca. €/ha)
Saarland 150
Hessen 250
Baden-Wiirttemberg 350
Bayern 500
Niedersachsen 650
Weser-Ems >1000

*bei Neuverpachtung Acker/Griinland 2020 gerundet

**Quelle: AMI 2021

Innovations-Magazin

Bioflachenanteil**
(%)

194
15,9
13,7
12,4
52
<2

Bioackerbau: S chwimmen
gegen den Strom

Die um den Faktor drei geringere Bio-
bewirtschaftungsrate im Vergleich zum
Grilinland hat beim Acker ihre Griinde. Die
Verknlipfung mit einer angemessenen
Tierhaltung ist immer seltener gegeben.
Ausgesprochen niedrige Bioflachenanteile
gibt es dort, wo der Ackerbau mit einer
viehintensiven Bewirtschaftung verkniipft
ist, deren Umstellung auf Bio unrealistisch
erscheint. Wenig Okolandbau gibt es auch
dort, wo Tiere ganzlich fehlen, weil kon-
ventioneller Ackerbau auf Mineraldiinger-
basis erfolgreich lauft. Die Veredelungsre-
gionen im Nordwesten liegen unter 2%
Bio, die Milchregion der schleswig-holstei-
nischen Geest unter 4% und die ausge-
rdumten Ackerbauregionen landauf-land-
ab unter 3%. Hohere Anteile gibt es nur
dort, wo die gemischte Bewirtschaftung
mit Ackerbau, Griinland und Tieren noch
vorhanden ist — also eher in Stiddeutsch-
land. Oder dort, wo individuelle Ge-
schéftsmodelle fir Produktivitat und Ren-
tabilitdt gefunden wurden. Generell
differenziert sich der Okoackerbau nach
dieser Formel: Boden x Klima x Betriebs-
struktur x pflanzenbauliches Portfolio x
Pachtpreis x Kooperation x Marktchance x
Mentalitat. Das ergibt eine hundertfache
Variation.
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Regenverteilung und Pachtpreise. Die
Uckermark im Norden Brandenburgs hat
einige groRe Gemischtbetriebe mit Mutter-
kuhhaltung. Ganz wenige Betriebe halten
auch Milchkiihe die laufen besonders gut.
Der Bioackerbau ist tiberwiegend als vieh-
arm einzustufen. Mittlere Boden und ein
trockenes Klima ermdglichen bio auf den
besseren Arealen fast genauso hohe Ertra-
ge wie bei gleicher Bewirtschaftung in Ost-
holstein. Dort fallt zwar mehr Regen, aber
zur falschen Zeit im Herbst und Winter.
Ostholstein hat im Schnitt der Jahre gerin-
gere N,-Werte im Friihjahr als die Ucker-
mark auf den guten Ackerfldchen. An der
Ostseekdiste gibt es 3% Bio, im trockenen
Osten 14,5 %. Die Pachtpreise sind an der
Kiste doppelt so hoch, weil es konventio-
nell mit Mineral-Stickstoff bei geméaRigten
Temperaturen gut lauft.

Veredelungswirtschaft. In  Nordwest-
Mecklenburg gibt es mit 5% etwas mehr
Bio als in Ostholstein. Das ist einigen
groBeren Betrieben mit Tierhaltung und
diversen Konzepten geschuldet. Die grund-
satzliche Lage mit hohen Pachten und
erfolgreichen konventionellen Druschbe-
trieben ist jedoch etwa genauso wie jenseits
der Liibecker Bucht. Die mittleren Landkrei-
se Mecklenburg-Vorpommerns etwas weiter
weg von der Kiste haben wechselhafteres,
preiswerteres Land. Dort hat sich eine um-
fangreiche Biogeflligelwirtschaft mit eini-
gen sehr riihrigen Akteuren herausgebildet.
Wir finden Kraftfutterwerke und futterlie-
fernde Ackerbauern, die den Huhnertro-

ckenkot nutzbringend anwenden kdnnen.
Das ergibt regional 12 bis 14% Bio.

Beregnung fir Blatt- und Hackfrichte.
Ostniedersachsen hat leichte bis mittlere
meist ebene Sandbdden und ein trockenes
Klima, aber fast Uberall Beregnung. Auf
dieser Basis hat sich eine vergleichsweise
intensive Blatt- und Hadkfruchtwirtschaft
herausgebildet. Von Sonnenblumen und
Kornermais bis Mohren und Kartoffeln, von
Ackerbohnen bis Soja wéchst hier alles. Al-
le Kooperationen werden genutzt, die re-
gional und Uberregional mdglich sind, mo-
bile organische Handelsdiinger (PPL,
Vinasse, HTK) kommen im Rahmen der
Verfligbarkeit hinzu. So wurden 17% Bio
im Landkreis LiichowDannenberg mog-
lich. Und gerade dort kommt noch ein Fak-
tor ins Spiel.

Die Mentalitat. Sie spielt nicht nur im
Nordosten Niedersachsens, sondern auch
z B. im Norden von Schleswig-Holstein eine
Rolle. Dort gibt es weit mehr Futterbau- und
Veredelungswirtschaft nebst Biogasanlagen
als weiter stdlich. Wer hier als Ackerbauer
bio wirtschaften will, zieht alle Register.

Eine Biobewirtschaftung ohne Gillle ist in
dieser Region fiir die meisten Akteure au-
Berhalb des Vorstellungsvermdgens. Das
ist die skandinavische Denke. Diese Region
war ja mal danisch, und die rdumliche Na-
he farbt ab. Wenn man ordentlich Nahr-
stoffe hat, dann wacdhst das Unkraut natur-
lich auch besser — dagegen gibt es
Hadkmaschinen. Auf dieser Basis sind in

Fakten zum Okolandbau in Deutschland

« Im Schnitt 10 % B io an der der landwirtschaftlichen Flache

(19 % beim Grunland, 6,5 % beim Acker).

« Niedrigschwellige Umstellung beim Griinland durch niedrige Pachten.
« Geringe Umstellungsraten bei intensiv genutztem Ackerland

(< 3% bei Veredelung, Futterbau oder intensivem Ackerbau).
« Zweistellige Bioanteile beim Ackerbau in Regionen mit mehreren

Gunstfaktoren.

« Zweistellige Bioanteile auch bei Sonderkulturen
(Unterglasgemiise 24 %, Obst 20 %, Freilandgemdise 13 %, Wein 10%).
+ Umstellungspragend bei Sonderkulturen sind nicht die Pramien,
sondern der Markt und straff organisierte Lieferketten.

»Normale” landwirtschaftliche Erzeugnisse weisen auffallend niedrige

Mengenanteile auf (Raps und Schweine < 1 %, Riibe < 2 %, Milch in Nord

und Ost 2%, Getreide 3%).

« Bio-affine Gemischtsysteme spielen bei der Umstellung immer weniger
eine Rolle (z B. in Niedersachsen 2021 nur 1 %).
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der Marsch 80 dt/ha Bioweizen oder -hafer
drin. Die vielbeschworene und oft zitierte
»bedarfsgerechte  Stickstoffmobilisierung
aus den Vorraten im Boden” findet hier im
kalten trockenen Friihsommer kaum statt.
In Schweden noch weniger. Aber dort wur-
den mit dem Modell Giille + Hackmaschine
20% Bioanteil auf dem Acker erreicht.
Mentalitat ergibt sich so gesehen auch aus
den Patentialen des Standortes.

Pflanzenbaupalette x Standort. Wie sehr
neben dem Standort die Kulturpflanzen-
palette bestimmt, ob die Mobilisierung der
organischen Substanz im Boden bedarfs-

Okolandbau

gerecht kommt oder nicht, zeigt die Uber-
sicht 2. Der Mist steht hier stellvertretend
fur séamtliche organische Substanz aus
Wurzel- und Ernteriickstdnden von Klee-
gras, Zwischenfriichten etc. Wie im Bilder-
buch lauft der Ablauf nur bei spatem Be-
darf, bei Mais und Hackfriichten. Es sei
denn, man bekommt von Mai bis Juli 80 bis
Uber 100 mm warmen Regen monatlich.
Das ist z B. im bioproduktiven Bayern siid-
lich der Donau im Schnitt der Jahre eher
gegeben. Dann funktioniert das System,
und der Winterweizen generiert nach bes-
tem Kleegras auch noch einen guten Kle-
ber auch ohne mobilen Diinger. Kleber gibt

es im trockenen Osten dagegen nur auf
tiefgriindigem LG8 durch hohe N,;,-Gehal-
te im Unterboden.

Pauschal geht gar nichts

Auf dem Acker funktioniert die Biobewirt-
schaftung nur ausnahmsweise wie im Bil-
derbuch. Bewirtschaftungskonzepte miis-
sen Uberwiegend nach dem Motto, ,was
nicht passt, wird passend gemacht” den re-
gionalen Bedingungen folgen. Nur wo das
gelingt, ergibt sich ein Bioanteil, der dem
politisch Formulierten halbwegs nahe

Ubersicht 2: N-Verwertung
aus Rindermist

Kultur Verwertungsrate
Wi-Getreide 25%
So-Getreide 30%

Riben 50%

Mais und Kartoffeln 80%
Quelle: Kahnt

kommt. Eine pauschale Lésung und ein
pauschaler Zielwert dagegen sind jenseits
aller Realitat. Diese Aussage bezieht sich
nicht nur auf Regionen, sondern auch auf
verschiedene Erzeugnisse. Den hochsten
Bioanteil bei pflanzlichen Produkten hat
Unterglasgemiise mit 24% der Flache
Hier wird alles gesteuert: die Wasserver-
sorgung, die Nahrstoffbereitstellung, das
Warmeangebot, der Einsatz von Nitzlin-
gen. Kulturen im Freiland dagegen, die
sehr stark auf friihe Nahrstoffbereitstel-
lung angewiesen sind, bei denen Handar-

beit weniger gut durch das Produkt vergi-
tet wird oder die stark unter Schadlingen
durch hohe Anbaukonzentration leiden,
liegen am unteren Ende der Tabelle: Men-
genanteile bei Getreide 3%, Ribe unter
2%, Raps unter 1 %.

Und die Marktlage?

Wir wissen nicht, was kommt", sagte un-
langst ein erfolgreicher Ackerbauer aus
Vorpommern auf die Frage, wie er den
richtigen Termin flir den Einkauf von Be-
triebsmitteln und den Verkauf seines Wei-
zens festlegt.

Die jlingsten Marktentwicklungen geben
ihm recht. , Planungssicherheit” gibt es fir
Unternehmer nicht - die Entwicklung ist
immer vollig offen. Das gilt auch fir den
Okolandbau. Gut méglich, dass es eine
langere Rezession fir dieses Segment gibt.
In England ist das nach der Wirtschaftskri-
se 2008 so gekommen. Die dortige Bio-
branche hat sich davon bis heute nicht er-

holt. Andererseits sind die Themen, die auf
Verbraucher- und Regierungsebene fiir Bio
sprechen, nicht weg — nur liegt der Fokus
aktuell woanders.

Fazit

Die zukiinftige Biolandwirtschaft wird min-
destens so bunt und vielféltig sein wie bis-
her. Sie wird sich kaum an politischen Zie-
len orientieren, sondern in die Betriebe
und Regionen einziehen, in denen sie be-
sonders gut funktioniert. Um mengen- und
flachenmdBig relevant zu sein, sollten L&-
sungen dabei sein, die halbwegs skalierbar
sind. Hierflr gibt es interessante Beispiele
in ganz Deutschland. Auch in Zukunft wer-
den Unternehmerinnen und Unternehmer
Wege finden, die man heute noch gar nicht
sieht. Und immer gilt: Qualitdt geht vor
Quantitdt — auch beim Wachstum dieser
Branche

Gustav Alvermann, bio2030, Westerau

Innovations-Magazin
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Gewinner am Markt sind die Discounter

Biolandwirte erleben derzeit einen sehr herausfordernden
Markt. Neue Abschlisse werden bei Getreide kaum
getatigt, und selbst verbindliche Bestellungen werden nur
sehr schleppend abgerufen. Bei den Futterkomponenten
wie Leguminosen ist das anders. Sie werden gesucht und
konnen gar nicht genug in Bioqualitat in Deutschland
erzeugt werden. Da helfen nur Importe vor allem aus der
Ukraine, dem Balkan und China.

Absatzwachstum und Pleiten gleichzeitig. Der Preis flr
Biomilch ging trotz einer Steigerung der Anliefermengen
im Herbst-Winter 2022/23 um 10 % nur von 63 Cent/l auf
61,5 Cent/ zurlick, wahrend der konventionelle Milchpreis
von 60 Cent auf 52 Cent/l absackte. Biomilch und
Molkereiprodukte werden vor allem als Handelsmarken der
Discounter und der Supermdrkte abgesetzt. In diesen
Geschaften wurden auch 2022 mehr Bioprodukte umge-
setzt — ganz im Gegensatz zu den Naturkost- und Hofla-
den, die 2022, im Jbhr nach dem Corona-Bioboom, einen
Umsatzriickgang im zweistelligen Prozentbereich verzeich-
nen mussten. Das war fur den Biofachhandel eine ganz
neue Erfahrung. Das Geld sitzt in der Inflation deutlich
knapper. Die Metzger Chiemgauer Naturfleisch und
Gebriider Forster im Taubertal sowie die Ketten Basicim
stiddeutschen Raum und Superbiomarkt in Nordrhein-
Westfalen mussten sogar Insolvenz anmelden. Basic ist
inzwischen an Tegut verkauft, die mit 30% den bei
Weitem hochsten Bioanteil aller deutschen Supermérkte
hat. Sie gehort zur Schweizer Migros. Dort ist der Bio-
umsatz pro Kopf mehr als doppelt so hoch wie in Deutsch-
land.

Die beiden Basic-Filialen in Osterreich hat Dennree
Ubernommen — mit tber 1 Mrd. € Umsatz Nummer Eins
im deutschen Biofachhandel. Dennree wachst weiterhin zu
einem guten Teil durch Ubernahme von Geschiften im
Generationswechsel. Offenbar ist man dort Uberzeugt,
dass der Umsatzriickgang 2022 im Naturkosthandel eine

Quelle: Innovations-Magazin

Juni 2023

von
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voriibergehende Delle und keine Trendumkehr ist. Bei
Milch hat sich Dennree die eigene Bioversorgung durch
Kauf eines 4500 ha grof3en Betriebes im sachsischen
Vogtland nahe seiner Zentrale bei Hof in Bayern gesichert.
Dennree bleibt ein Treiber im Wachsen oder Weichen des
Biofachhandels. Handel ist weiterhin Wandel.

Sollten die allgemeinen Wirtschaftsbedingungen
schlechter werden, konnte Bio auch erheblich verlie-
ren. Das zeigt das Beispiel GroBbritannien. Dort war der
Biomarkt in Folge der Finanzkrise 2008 zusammengebro-
chen und hat sich bis heute, 15 Jahre spater, nicht erholt.
Die Bioumsatze pro Kopf sind sehr unterschiedlich: in
Danemark, Osterreich und Schweden deutlich hoher als in
Deutschland, in Frankreich und den USA geringfiigig
niedriger und in den Ubrigen Landern Europas sehr
deutlich niedriger. Aber einen erheblichen Riickgang hat
bisher nur GroBbritannien erlebt.

Discounter i nvestieren in Bio. Auch die Discounter und
Mainstream-Supermarkte in Deutschland kénnten ihren
Biokurs schnell andern, wenn mangelnde Nachfrage und
einschneidende Rahmenbedingungen das ratsam erschei-
nen lassen. Sie setzen inzwischen mehr als zwei Drittel
aller Bioprodukte ab und haben damit selbst im Krisenjahr
2022 einen Zwachs von immerhin 3,5 % verzeichnet.
Entgegen vieler Beflirchtungen, dass sie die Erzeugerprei-
se drlicken wiirden, zahlen sie meist ,normale” Biopreise.
Die vier groBten LEH-Konzerne investieren derzeit alle in
die Vergrof3erung ihrer Biosortimente. Darlber hinaus
sichern sie die Qualitat ab, indem sie sich an Biowerbande
binden: Rewe an Naturland, Lidl an Bioland, Aldi an
Naturland und Edeka unter anderem an Demeter, Biopark
und Bioland. Das wiirden sie nicht machen, wenn sie darin
keine Zukunft sdhen. Der LEH ist offenbar (iberzeugt
davon, dass Bio weiterhin ein interessantes Geschaft ist.

Conrad Thimm, bio2030, Barth

DLG-Mittellungen und top agrar
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Rekordjahr fur die Umstellung — ,Marktdaten
2022" erschienen — Zahlen und Fakten zum
Okolandbau in Niedersachsen

Visselhovede (18.10.2022). Der Okolandbau in Niedersachsen schloss das
Jahr 2021 mit einem Rekordergebnis ab. 200 landwirtschaftliche Betriebe
lieRen sich 6kozertifizieren. In guten Vorjahren waren es 100 und 160
Betriebe pro Jahr. Niedersachsen hat 2.453 Bio-Hofe.

,ZU den Neuen gehoren viele Betriebe mit Grinland und Ackerbau®, erklart
Carolin Grieshop, Geschaftsfiihrerin des Kompetenzzentrums Okolandbau
Niedersachsen, das die ,Marktdaten” zum 13. Mal herausgibt. Eher
schleppend verlaufe die Umstellung der Tierhaltung. An der Nachfrage liege
es nicht. ,Der Markt fragt Bio-Fleisch nach. Ein Grund sind die
Stallbaugenehmigungsverfahren, die zu kompliziert sind und zu lange
dauern®, sagt Grieshop. Auch wirden Landwirte in unsicheren Zeiten die
Entscheidung erst einmal zuriickstellen. Weil die meisten tierhaltenden Hofe
in Westniedersachsen liegen, kommt der Okolandbau in diesen Landkreisen
auch nur langsam voran.

830 Hektar neue Okoflache im Landkreis Cuxhaven

Den hochsten Flachenzuwachs hat der Landkreis Cuxhaven mit einem Plus
von 830 Hektar. Die grofdte Umstellungsdynamik lag im Landkreis Wittmund,
dessen Oko-Flache 2022 um 44 Prozent wuchs. Das sind
Grinlandstandorte.

Bio-Landwirte experimentieren mit Soja und Sonnenblumen

Weitere Themen der ,Marktdaten 2022" sind Sojabohnen und
Sonnenblumen. Die Anbauflache wurde 2022 deutlich ausgeweitet.
Sojabohnen und Sonnenblumen sind unersetzliche Futterkomponenten fr
die Versorgung der 2,7 Millionen niedersachsischen Bio-Legehennen. Doch
die niedersachsische Ernte reicht bei weitem nicht aus. Niedersachsen muss
91 Prozent des Sojas und 97 Prozent der Sonnenblumen importieren, um
den Bio-Legehennen-Futterbedarf zu decken. Die grof3ten Mengen kommen
aus Osteuropa, wo das Klima gunstiger fur den Anbau ist.

- 15 -
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Mehr Weizen — weniger Erdbeeren

2022 stieg die Bio-Weizenanbauflache in Niedersachsen um 60 Prozent und
die der Bio-Sommergerste sogar um 78 Prozent. Verringert hat sich 2022 die
Anbauflache fiur Bio-Gemiuse, minus elf Prozent, und Erdbeeren, minus 23
Prozent.

Am meisten Umsatz mit Bio-Eiern und -Milch

169 Millionen Euro Umsatz machten die niedersachsischen Bio-Bauern 2021
mit Bio-Eiern. An zweiter Stelle steht schon mit deutlichem Abstand und 53
Millionen Umsatz die Bio-Milch. Es folgen Bio-Apfel und Bio-Kartoffeln.

Auswirkungen der Lebensmittel- und Energiekrise

Wie das Jahr 2022 fiir die Entwicklung des Okolandbaus in Niedersachsen
war, wird sich erst am 31.12.2022 zeigen. ,,An unserer Umstellungsberatung
kénnen wir kein nachlassendes Interesse der Landwirte erkennen®, sagt
Carolin Grieshop. Prognosen seien jedoch schwierig. Viel hange davon ab,
wie sich die Lebensmittelkrise und die Energiekosten in den kommenden
Monaten entwickelten. Grieshop erwartet, dass der Okolandbau nach einem
Dampfer ab Mitte kommenden Jahr sein gutes Wachstum fortsetzen wird.

Die Marktdaten werden vom Kompetenzzentrum Okolandbau Niedersachsen
(KON) herausgegeben. Sie kénnen kostenlos liber die Website des KON
https://www.oeko-komp.de/marktdaten-2022/ heruntergeladen werden.
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Liste der Teilnehmenden

Liste der Teilnehmer*Innen, die der Veroffentlichung der Daten
zugestimmt und sich rechtzeitig angemeldet haben

Vorname Name Organisation/Ort

Annette Alpers Naturland-Beratung

Axel Altenweger KWS-Gut Wiebrechtshausen

Gustav Alvermann bio2030, Bio-Ackerbauberater, Westerau
Hendrik Arkenberg Brand Qualitats-Fleisch Lohne
Manuela Baxmann Land und Forst

Dr. Harm Bockmann GS bio Schneiderkrug

Friedrich Bohm Landwirt Schwarmstedt

Paul Bramswig GS bio Schneiderkrug

Michael Cloppenburg Bio-Eierhof

Wilfried Denker Landwirt Sudwalde

Johannes Dieckmann Saatgut

Henning Gehs Landwirt Liibeck

Albert Haake Gut Oelbergen

Gesa Harms top agrar

Hannes Helbing Landwirt Wismar

Johannes Herbert Natur-Saaten

Melanie Hillman WWEF

Heinz Wilhelm Hohmeier Saatgut

Andreas Janssen Landwirt Werlte

Andreas Jessen Naturland-Beratung

Marian Jonkeren Raiffeisen Ems-Vechte

Mirco Kinzel Pilzland

Beatrix KlGh Teutoburger Olmiihle

Martin Kotter-Jarfl Bioland-Beratung

Hermann Leggedor Biolandwirt und Berater in Schweden
Stefan Lochtefeld e-fect Oldenburg

Marco Lahr Landwirt Sulingen

Henning Maruhn Landwirt, Gut Meineweh

Herbert Meins Meins-Bohme GbR

Holger Meyer-Borcherding [Bioland Hof Meyer Borcherding, Husum
Henning Niemann KON Kompetenzzentrum Okolandbau Niedersachsen
Carsten Niemeyer Rittergut Brokeloh

Dr. Gerald Otto Boseler Goldschmaus

Marvin Plate Substratwerk Garther Heide

Stefanie P6pken Freie Tierwohl-Beratung

Dr. Robert Poschacher Edeka Zentrale

welter auf Seite
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Liste der Teilnehmenden

Amos Ramsauer Agriprotein Cloppenburg

Annette Reiners Landwirtschaftskammer Bremen
Stefan Rother bi02030 und Puregoodfood, Bremen
Malte Ruppel Deutsche Saatgut

Dirk Saggau Landwirt Briel

Johannes Sassen-Stolle Landwirt Détlingen

Markus Schmidt Nieharde Bio-GbR

Laura Schneider Land und Forst

Michelle Spinelli BLE Bundesanstalt Landwirtschaft und Ernahrung
Jens Stange Landwirt Flintbek

Gordon Stegink Raiffeisen Ems-Vechte

Brigitte Stein Bioland Fachmagazin

Simon Tewes Bioland-Beratung

Conrad Thimm bio2030, Moderation & Dialog, Barth
Ludger Tholking Landwirt, Cappeln

Dr. Jirgen Tolke Biofino, Emstek

Eike Ulken Molkerei Ammerland

Dr. Otto Volling Bioland-Beratung

Laura von Flemming Lidl

Ernst-Friedemann

von Miinchhausen

Gut Rosenkrantz Futter, Bassum

Rudolf

Walch

Landwirt Ratzeburg

Niklas Wawrzyniak Bioland Fachmagazin
Anton Wessels Columbus Frischei
Marcus Wewer Rewe Group
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Okolandbau Bottom Up!*

bio2030.de Jahresprojekt 2023/2024 in
3 Teilprojekten

,Wie sehen Lieferketten fiir Bioprodukte aus und wie kénnen sie

gestdrkt werden?” Diese Fragen werden oft gestellt. Bio2030.de

sorgt dafiir, dass sie aus Sicht der Akteure der Lieferketten von den Landwirten lber die Verarbeiter bis
hin zum Lebensmitteleinzelhandel beantwortet werden. Bio2030.de erganzt damit den politischen Top-
Down-Ansatz aus Forderung und Forderung durch den Bottom Up!-Ansatz ,,Was und wie kénnen die
Akteure selbst in ihrer Region auch in ihrem eigenen Interesse zur Okologisierung der Landwirtschaft
beitragen“? Bio2030.de verfolgt den Bottom Up!-Ansatz mit drei bewahrten Werkzeugen:

MitmachTagungen mit Landwirten und Akteuren der Lieferketten, in Prasenz 2016, 2018, 2019, 2020,
online 2022, dokumentiert mit PDF auf der Website https://bio2030.de ,Bisherige Tagungen“

Oko-Artikel-Serien zu Ackerbau, Mérkten, allen Bundeslandern und Regionen in den DLG-
Mitteilungen (ganz bewusst in einem allgemeinen Fachblatt und nicht als wissenschaftliche Studie fur
die Schublade) mit PDF auf der Website https://bio2030.de/presse/oekolandbau-regional/ .

Dazu bisher 20 Podcasts mit Landwirten und Akteuren der Lieferketten mit den DLG-Mitteilungen,
abrufbar auf https://bio2030.de/podcasts/ und auf allen Ublichen Podcast-Plattformen.

Die Zukunft der Landwirtschaft entsteht vor Ort. bio2030.de greift die aktuellen Fragen auf und schafft
Bedingungen fiir Dialoge der Akteure, die Erkenntnis bringen und einen Impact haben. 2023/24 liegen
folgende Themen in drei Teilprojekten unter dem Dach von Okolandbau Bottom Up! an:

1.

Online-MitmachTagung ,,Neue Geschaftsmodelle fiir Weser-Ems* am 7. Juni 2023. Die Landwirte in
der Region Weser- Ems stehen vor grolRen Herausforderungen, weil sie auf intensive Tierhaltung
spezialisiert sind und Land dort so teuer ist, dass es mit flichengebundenem Okolandbau kaum
rentabel bewirtschaftet werden kann. Andererseits haben eine ganze Reihe von Firmen in der Region
in den letzten Jahren Absatzkanale fir Bioprodukte entwickelt. bio2030.de gibt den Firmen die
Gelegenheit, ihren Bedarf an Bioprodukten zu prasentieren und in Arbeitskreisen mit den Landwirten
zu diskutieren. Die Ergebnisse werden in Videos dokumentiert, auf YouTube hochgeladen und mit
bio2030.de verlinkt.

Artikel- und Podcast-Serie zu den Lieferketten im Okolandbau: Bio2030.de recherchiert mit den
Akteuren, wie die Praxis der wichtigen Bio-Lieferketten funktioniert, wie die Lieferketten gestarkt und
wie gegebenenfalls neue Lieferketten entwickelt werden kénnen. Zu jeder Lieferkette werden zwei
Podcasts mit Akteuren aus der landwirtschaftlichen Praxis, aus der Verarbeitung und aus dem Handel
erstellt und auf bio2030.de und den lblichen Podcast-Plattformen veroffentlicht. Die Ergebnisse der
Recherchen und der Gesprdache mit den Akteuren werden jeweils in einem Artikel in den DLG-
Mitteilungen zusammengefasst. Eine PDF des Artikels wird jeweils auf bio2030.de gestellt.

IN PLANUNG:

Sichtbarkeit Okolandbau analog und digital: Bio2030.de hat auf seiner Website schon einen ganzen
Informations-Schatz zum Okolandbau fiir Landwirte niedrigschwellig versammelt. Dazu werden noch
weitere Schatze durch die oben genannten Artikel- und Podcast-Serie sowie die Online
MitmachTagung hinzukommen. Diese Schatze kdnnten noch besser gehoben und weiterverbreitet
werden, wenn nicht nur die DLG-Mitteilungen darauf hinweisen wiirden, sondern alle
landwirtschaftlichen Fachzeitschriften und Medien. Dazu missen mehr Artikel, Pressemeldungen und
Social Media Beitrage verfasst und versendet werden. Das kann nicht nebenbei gemacht werden,
sondern erfordert ein eigenstandiges Projekt, um die Sichtbarkeit der Okolandbau-Erkenntnisse
analog und digital zu erhéhen. Bei entsprechender Férderung kdnnte hieraus auch eine
niedrigschwellige, attraktive und authentische Verbraucher-Informationskampagne erwachsen.

! In diesem Text sind immer alle Geschlechter gemeint


https://bio2030.de/podcasts/
https://bio2030.de/presse/oekolandbau-regional/
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